& Consult & Find

Wir bringen Menschen und Unternehmen zusammen

Unser Mandant ist ein deutsches HighTech-Unternehmen, das die Welt der Robotik revolutio-
niert. Esist das Ziel, die Fahigkeiten von kollaborativen Robotern mit kognitiven Fahigkeiten zu
erweitern, um die Zusammenarbeit mit den Menschen zu verbessern und zahlreiche Arbeits-
bereiche attraktiver, sicherer und sozialer zu gestalten. Mit der Robotik bedient unser Mandant
einen Megatrend und wachst entsprechend rasant. Im Zuge dessen suchen wir eine Personlich-
keit als

TECHNICAL SALES ENGINEER (M/W/D)

lhre Aufgaben

e Siearbeiten mit unseren Kunden zusammen, um eine erfolgreiche Integration und Imple-
mentierung der Produkte in deren spezifischen Projekte und Anwendungen sicherzustellen

¢ Sie ermitteln die technischen BedUrfnisse der Kunden und die Empfehlung geeigneter
Produkte dazu

¢ Sie beraten und tauschen sich mit Kunden tiber komplexer technischer Informationen aus

e Sie pflegen die Beziehung zu Kunden, um Probleme und Fragen zu I6sen, die Kundenzufrie-
denheit zu verbessern sowie sie Uber neue Produkte und Updates zu informieren

¢ Sieerstellen Angebote und Berichte zu technischen Produkten

e Sieerreichendie Verkaufs- und Umsatzziele, sowie die stetige Berichtserstattung der
Verkaufsleistung an das Management

lhr Profil

e Sieverflgen Uber einen Bachelorabschluss in Engineering, Betriebswirtschaft oder einem
verwandten Bereich

e Sie haben erste Erfahrung im technischen Vertrieb oder Marketing

e Sieverflgen Uber fundierte technische Kenntnisse und Erfahrung mit technologischen
Produkten und Dienstleistungen, idealerweise im Bereich Robotik

e Sie besitzen eine hervorragende Kommunikations- und zwischenmenschliche Fahigkeiten
sowie die Starke, auch unter Druck zu arbeiten und komplexe Probleme zu [6sen

e Sieverflgen Uber sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse

e Sie besitzen einen Fuhrerschein und sind bereit geschaftlich zu verreisen

Es erwartet Sie nicht nur eine herausfordernde Aufgabe, sondern auch die Gelegenheit ein Teil
einer Erfolgsgeschichte zu werden.

Wenn wir Sie fUr diese reizvolle Aufgabe begeistern konnten, so freuen wir uns auf lhren
Kontakt, bitte ausschlieslich per E-Mail an jobs@consultandfind.de.

Gerne kdonnen Sie sich vorab bei Ralf Stirzel unter +49 151 2950 2222 informieren.

Ralf Sturzel -  Am Kreuz 3 - 77746 Schutterwald - www.consultandfind.de


www.consultandfind.de
mailto:jobs%40consultandfind.de?subject=

